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★★★展示会成功プラン事例2015★★★
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★★★展示会実施におけるポイント★★★

◆展示会を成功させるには・・・

①事前案内DMやテレマーケティン
グによる展示会への誘導・ご招待
アプローチの実施

②展示会開催中もスタッフによる
積極的な商品説明や展示会アン
ケートや名刺の回収・集計

③展示会終了後の来場者分析に
よるアプローチ

①ターゲットのご提案からテレマー
ケティングアプローチ

②展示会関係者・スタッフサポート

③企業データベースマッチング（照
合）・来場者分析等によるサポート
今後の傾向と対策
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★★★ 展示会サポートプロモーション案（開催前⇒開催中⇒開催後）★★★

◆新規顧客を顧客開拓に向けて・展示会プロモーション施策

＜開催前＞

※展示会ブースの
デザイン～施工
※パンフレット企画
～制作
※過去来場者・見
込客への提案フォ
ロー

＜開催中＞

※展示会来場者名
刺の集計・データ
精査蓄積

＜開催後＞

※来場者へのフォ
ローコール・営業サ
ポート
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◆ 展示会サポートパック フロー

【Ａ社の例】

展示会＜開催前＞ 展示会＜開催中＞ 展示会＜終了後＞

・告知／配布物の制作

（DM、当日パンフレット、ポスター、パネルなど）

・専用Webサイトの構築／制作

・展示会招待のご案内コール

・会場設営

・展示ブースの建て込み／装飾

・各専門スタッフの手配

（コンパニオン、ナレーター、モデルなど）

・来場者ノベルティの用意

来場促進プロモーション

・各専門スタッフのディレクション

・来場者アンケート実施

・来場者ヘの御礼

テレコール、郵送DM、メール

・アンケート／来場者情報の

集計と分析

・来場者へ向けての

販促プロモーション提案

次回展示会に向けての準備

初の出展。できるだけ社員には当日の展示会での営業をメインにさせるために・・

ブースのセッティングと
スタッフの手配をお願いしたい。

今までのお客様に
ご案内の電話をかけて欲しい。

アンケートをできるだけ取って
見込み客を増やしたい。

スタッフの管理を
お願いしたい。

来場者情報をDB化し
①お礼コール、メール

②営業担当の訪問アポイント
を取り付けたい

展示会後の販促プロモーション
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◆ 展示会後プロモーション例
ＤＭ＆テレマーケティングを用いて見込度等を把握。 ⇒ リスト精査 ⇒ 有用なデータベースを構築します。

ＤＢ

クライアント様 見込客リスト

テ
レ
マ
ー
ケ
テ
ィ
ン
グ

お客様
（浮動客）

（リピート客）
ＤＭ送付了承コール

販促コール

ＤＭフォローコール

御礼コール

来場者
名刺入力

E-mail送付

ＤＭ送付

展示会

データベース構築

注文・予約

見込度把握
整備・分析

情報付加・精査

（整
備）
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◆ 展示会プロモーション事例

第１０回オフィスセキュリティＥＸＰＯ（2015年７月８日・水～10日・金）
東京ビックサイトにて開催されました。
３日間で約35,000人の来場数がありました。

★★★ＨＡＣＫＪＡＰＡＮホールディングス様出展風景★★★


